
第 1 页 / 共 2 页

广州送礼用酱香型白酒加盟联系方式

生成日期: 2025-10-10

为什么大家都爱喝浓香型的白酒？1.浓香型酒的发展历史更悠久，古代的大多数烧酒，都是浓香型的。2.
浓香型的酒质的特点为无色或微黄色，清亮透明.窖乔浓郁.甜绵爽净，协调，余味悠长，更容易为消费者所接
收。3.目前市场上的主流品牌多是浓香型白酒，浓香型白酒的市场份额占据整个白酒市场的60%以上，市场氛围
好。在白酒市场上，想要做好白酒招商，其他的知识还是要多了解的，另外就是好的白酒产品是投资者能够获
取收益的关键所在，所以品质是占重头的。销售员走访调查招商合作是白酒招商较快的一种方法。广州送礼用
酱香型白酒加盟联系方式

广奇贸易是集聚综合服务的新兴贸易企业，具有完善的物流配送能力、较强的终端操作和市场控制力，以
其雄厚的实力与贵州茅台达成合作，获得“贵州特曲”系列酱香酒的广州地区特约总代理。如何做白酒招商？
首先作为一个白酒代理商，我们应该知道怎么样的产品才是适合市场的产品，或者说要自己对产品的定位标准。
一个好的产品肯定能满足客户真正的要求，客户是不会傻傻地花钱买对他没用的产品。好的产品应该就在身边，
我们出门的时候会遇到很多白酒招商厂商的推销员，他们每天都在不停地尝试开发新客户的需求。如果你遇到
这样的人，你先不要拒绝，先试着和他成为朋友，等到白酒招商厂商开发出新的产品，他可能给你带来更好的
产品。白酒代理商在选择产品时，一定要注意厂家的诚信、厂家是否愿意配合和产品的质量。厂家的诚信主要
是看厂家在市场维护方面的力度，一定不要出现我们辛辛苦苦打下的市场，让外地酒低价冲击。厂家愿意配合
主要是在产品调整方面，产品质量，主要是口感方面不能比同等价位的差，包装一定要具有优势，价格上要有
合理的利润空间。广州送礼用酱香型白酒加盟联系方式不管是白酒招商厂家还是白酒代理商，都是必不缺少的。

广奇贸易白酒加盟企业做在白酒招商时有哪些方面要注意？产品品牌要响亮，不管是什么样的店或物品，
如果没有一个好的品牌包装和没有好的品牌影响力，那它的销售肯定受到一定影响，所以现在我们的酒水也是
需要一个品牌包装的。若酒水产品在拥有了比较好的品质时，要是没有一个相称的品牌那也很难获得高的利润。
因现在是社会时代都是靠产品品牌的影响力来提高营业额的的原因之一，它能让白酒的身价倍增从而赚取高的
利润。后面的潜力发掘，白酒市场是在不断变动和不断发展的，消费者的需要也是不间断的在改变的。面对未
来的白酒市场谁都不能保证能长远发展，因此一款白酒能否拥有发掘并占未来市场的潜力是很重要的。但凡一
个好的白酒产品只有具备了很大的市场潜力才能在市场上立于不败。

白酒在我国有着非常大的市场，而且也是我国非常传统的一款饮品。也正是因为白酒市场大，所以白酒品
牌数不胜数，也因此引来更多的白酒投资者。在网上买酒或者是投资招商的时候一定不要盲目，可以提前了解
一下，反正也花不了多少时间，如果看到自己喜欢的白酒或者想要投资的招商项目，千万不要急着占位子，一
步一个脚印走稳一点对自己没有坏处。一般情况下看到这些信息的时候都会有联系方式，我们可以先打电话咨
询一下，确定合作方式。如果是招商引资这种涉及金额较大的话，可以约时间面谈比较保险些。还可以通过一
些有保障的平台进行交易。白酒招商人员在工作的时候要多留意代理商的能力，挖掘出第二批有能力的代理商。

白酒招商加盟代理的注意事项有哪些？1、产品选择，要选择好的白酒厂家、要选择好的白酒品牌、根据自
身实际情况，选择适合自己价位的产品、要与厂家充分交流，争取更多的市场支持、自己多思考，多向有经验
的同行交流经验，如果您不是做酒行业的老手，建议您先不要接厂家的总代，要先从二批做起，从有实力的批
发商或开发商那里调货，卖卖感觉一下，试验一下。推销酒的时候要懂得察言观色，千万不要和顾客狡辩，尽
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量保持一种服务的低姿态。先侧面了解客户对白酒了解程度，然后比他多一点的了解再告诉他就可以了，其中
主要的是讲他喜爱的品种及品牌的介绍。大忌不要太过于在客户面前显示的专业知识，这样会让客户反感的。
白酒招商合作必须掌握什么方法?广州送礼用酱香型白酒加盟联系方式

做白酒代理销售的渠道可以从销售管理模式的过程改变。广州送礼用酱香型白酒加盟联系方式

广奇贸易为各大加盟商介绍白酒应该怎么样招商？1、招商流程规划，制定整体招商设计方案，招商人员准
备，设置招商机构，招商广告创意、媒体选择与发布，对来电、来函的信息处理，作书面回复，邀请应招企业
或个体，进行签约，督促履约，进入正常经营环节。2、招商模式，(1)会议招商，利用各种白酒展销会议，特
别是春季、秋季开展招商;(2)访问招商，主动上门拜访相关的投资者和客商，开展招商活动;(3)广告招商，利
用各种形式的广告(报纸、电视、电台、杂志、户外广告、宣传册、海报、DM单等)招商;(4)网络招商，利用网
站、网页、网上商店招商;当然，网站招商宣传更广，价格低廉，招商快，受到众多酒商喜爱。3、招商手册制
定：在招商之前设计印刷完备的《招商手册》。招商手册主要内容如下：(1)企业(市场)实力、荣誉和发展历史。
(2)卖点提炼：市场特点和优势。(3)市场现状介绍。(4)给投资者和客商的支持。广州送礼用酱香型白酒加盟联
系方式

广州市广奇贸易有限公司坐落在新塘镇荔新十二路96号25幢112号，是一家专业的互联网销售（除销售需要
许可的商品）;食用农产品零售;农副产品销售;食用农产品批发;文具用品批发;办公用品销售;日用品批发;日用
品销售;日用百货销售;日用杂品销售;茶具销售;销售代理;贸易经纪;建筑装饰材料销售;建筑材料销售;珠宝首
饰零售;住房租赁;建筑工程机械与设备租赁;酒类经营;食品经营公司。公司目前拥有专业的技术员工，为员工
提供广阔的发展平台与成长空间，为客户提供高质的产品服务，深受员工与客户好评。广州市广奇贸易有限公
司主营业务涵盖茅台集团贵州特曲，白酒招商，传统文化宣传，商业贸易，坚持“质量保证、良好服务、顾客
满意”的质量方针，赢得广大客户的支持和信赖。公司凭着雄厚的技术力量、饱满的工作态度、扎实的工作作
风、良好的职业道德，树立了良好的茅台集团贵州特曲，白酒招商，传统文化宣传，商业贸易形象，赢得了社
会各界的信任和认可。


